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『地域密着型金融の取組み状況』公表にあたって

株式会社富山銀行は、第二次中期経営計画「富山パワーアップ計画」に併せて「地域密着型金融推進計
画」を策定し、平成19年11月に『地域密着型金融の推進に関する方針』として公表いたしました。

今般、平成20年度（平成20年４月～21年３月）に取組んだ実績を『地域密着型金融の取組み状況』と
して取りまとめましたので 公表いたしますして取りまとめましたので、公表いたします。

【本書の構成】

○地域密着型金融の取組み実績（定性面）
○地域密着型金融の取組み実績（定量面）
○平成21年度、数値目標
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地域密着型金融の取組み実績（定性面） ①

平成20年度の１年間において、全営業店・本部が一体となって取組んだ結果、相応の成果を上げることが
できました。

【具体的な取組み】

できました。
以下、実施した取組みの概要についてご紹介します。

（１）取引先企業のライフサイクル（①創業・新事業支援、②経営改善支援、③事業再生、④事業承継）に応じた支

１．ライフサイクルに応じた取引先企業の支援強化

援、特に地域経済回復遅延下、経営改善支援、事業再生に傾注

・大学発のバイオベンチャーに対して創業資金を融資実行しました。（①創業・新事業支援）
・富山県中小企業再生支援協議会や商工会議所等との連携を強化して、お取引先の経営改善を推進しました。
（②経営改善支援）（②経営改善支援）
・国や地方公共団体と連携して、お取引先の各種中小企業施策の利用に向けて取組みました。（②経営改善支援）
・本部「企業支援室」と営業店とが一体となり、お取引先の再生に向けて取組みました。（③事業再生）
・富山県中小企業再生支援協議会や中小企業支援センターと連携して、お取引先の事業再生計画策定に取組みました。
（③事業再生）（③事業再生）
・「経営なんでも相談会」を各営業店において継続開催し、お取引先に対して事業承継に関するアドバイス・支援を
行いました。（④事業承継）
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地域密着型金融の取組み実績（定性面） ②

（１）不動産担保、個人保証に過度に依存することなく、事業価値を見極める融資の徹底
（２）中小企業に適した新しい商品の開発・発売、新しい手法の活用

２．事業価値を見極める融資手法をはじめ中小企業に適した資金供給手法の徹底

・お取引先向けに「知的財産活用セミナー」を、職員向けに「知的財産活用研修会」を開催しました。
・「日本格付研究所（ＪＣＲ）」と提携して「中堅・中小企業格付け」サービス紹介業務の取扱いを開始しました。

３ 地域の情報集積を活用した持続可能な地域経済への貢献３．地域の情報集積を活用した持続可能な地域経済への貢献

（１）多様な利用者ニーズに応じた付加価値ある金融サービスの提供
（２）地域経済活性化のための積極的な取組み実施

「緊急融資相談窓 や「休 融資相談窓 を設置 お取引先から 資金繰り 相談に対応 ま た

【前提となる取組み】

・「緊急融資相談窓口」や「休日融資相談窓口」を設置して、お取引先からの資金繰りの相談に対応しました。
・「使用済切手の回収活動」に全行挙げて取組みました。また、地球温暖化防止ならびに環境保全活動を目的とし
た環境定期預金を取扱いしました。

Ⅰ．人材の育成、活用による審査機能・目利き機能の強化

【前提となる取組み】

・お取引先の有する販売力・技術力・将来性等の適切な評価を目指して、職員に対して目利き研修を開催しました。

Ⅱ．地域ネットワークを活用しての各種機関との連携強化

・中小企業診断協会富山県支部と業務連携協力を締結したうえで、同会所属の中小企業診断士を招き、お取引先向

・「業種別審査マニュアル」を制定して、業種ごとの目利き能力向上を図りました。

けに経営相談会を開催しました。
・「地域力連携拠点パートナー協力に関する覚書」を商工会議所等の各種団体との間で締結しました。
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地域密着型金融の取組み実績（定量面）

目標項目
20年度（＝20年４月～21年３月）

目標
20年度（＝20年４月～21年３月）

実績

当初設定、数値目標

目標 実績

経営改善支援取組み先数 50先 58先

ランクアップ先数 5先 6先

創業 新事業支援融資実績 30件 17件創業･新事業支援融資実績 30件 17件

※「経営改善支援取組み先数」「ランクアップ先数」については目標を達成しましたが、「創業･新事業支援融資実績」
については景気の下振れ等の要因により目標には届きませんでした。

項 目
20年度（＝20年４月～

21年３月）実績

主要開示項目

21年３月）実績

ライフサイクルに
応じた支援強化

経営改善支援取組み率
経営改善支援取組み先数（正常先除く）
／期初債務者数（正常先除く）

4.5％

再生計画策定率
再生計画策定先数（正常先除く）
／経営改善支援取組み先数（正常先除く）

47.3％

ランクア プ先数（正常先除く）応じた支援強化
ランクアップ率

ランクアップ先数（正常先除く）
／経営改善支援取組み先数（正常先除く）

10.5％

創業･新事業支援融資実績 17件、554百万円

中小企業に適した
個人保証・不動産担保に過
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中小企業に適した
資金供給手法の徹底

度に依存しない融資の取組
み実績

動産・債権譲渡担保融資 92件、409百万円



平成21年度、数値目標

平成21年度（平成21年４月～22年３月）の数値目標を下表のとおり設定しました。

目標項目 21年度（＝21年４月～22年３月）目標

経営改善支援取組み先数 50先

ランクア プ先数 5先ランクアップ先数 5先

創業･新事業支援融資実績 30件

地域密着型金融推進計画の進捗状況については、ホームページ、ディスクロージャー誌
等のチャネルを通じて、従来に引続き、地域の皆さまに対して積極的な情報開示を行って
いきます。

当行は今般新しく策定した第三次中期経営計画「富山銀行ⅰプロジェクト」において、「地域密着型金

融の推進」を全社戦略の１つとして設定しています融の推進」を全社戦略の１つとして設定しています。
富山県経済の発展およびお客さまのご繁栄を目指して、今後とも引続き全役職員が一丸となり地域密着

型金融の推進に向け積極的に取り組んでまいります。
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